
Media Co
DST Med
Larry Ste
816.843.
lastephe

 

 

Toronto 
North Am
enhance
capabilit
yesterda
Associati

For the fi
improvin
and acco
and arch
available

“The elec
said Mar
amount o
recordke
transacti
officers a

 

ontact:  
dia Relations
phenson 
9087 
nson@dstsy

‘SI
IN

Complia

‐ Septembe
merican brok
ment–a revo
ies–at an ex
y. The event
on of Comp

irst time eve
ng efficiency,
ounts. The ne
iving, and em
e to all client

ctronic sign‐
tin Orbach, 
of paper req
eeping and a
ons by secu
access to info

s 

ystems.com 

IGN‐O
N NEW
Subserv

ance Too

r 15, 2011—
ker‐dealers a
olutionary e
clusive prese
t was held in
liance (IIAC)

er, complian
, scalability a
ew blotter a
mpowers fir
s in North A

‐off feature m
Subserveo’s
quired. Revie
rchiving is so
rity type, bra
ormation lik

FF’ AN
W ELECT
veo Unv
ol for Ele

—Subserveo, 
and investm
lectronic tra
entation for
n Toronto an
) annual con

ce officers c
and accuracy
lso provides
ms to prove

America by th

mimics how 
s vice preside
ew and analy
o much simp
anch or dep
ke never befo

Med
Sub
Ash
604
ashl
 

N INDU
TRON
veils Unp
ectronic 

a provider o
ent advisory
ade and tran
r clients, com
nd coincided
ference.  

can sign‐off o
y of their da
s customizat
e evidence of
he end of th

the daily rev
ent, “so com
ysis become
pler. Further
artment, bro
ore.”  

dia Contact:
bserveo 
ley Kerr 
.957.1241 e
ley.kerr@su

USTRY
IC BLO
precede
Proof o

of complianc
y firms, unve
nsaction blot
mpliance offi
d with the Inv

on an electro
aily mandate
ion features
f supervision
e month.  

view is bein
mpliance offi
es more scala
r, the ability 
oker or acco

: 

xt. 308 
bserveo.com

Y FIRST
OTTER 
nted 
of Superv

ce automati
eiled its late
tter that incl
icers and reg
vestment In

onic blotter,
ed reviews o
s, dynamic q
n. The trade

g done on p
cers can vas
able and effi
 to create ad
ount gives co

m 

T  

vision 

on services t
st 
udes sign‐of
gulators 
dustry 

, greatly 
f transaction
uery, sorting

e blotter will 

aper today,”
stly reduce t
icient, and 
d‐hoc views 
ompliance 

to 

ff 

ns 
g 
be 

” 
he 

of 



Subserveo powers the compliance component of DST Brokerage Solutions’ suite of solutions. 
Through DST Brokerage Solutions, broker‐dealers can take advantage of an evolving array of 
solutions tailored to help them better manage their business, including: 

• Automated Compliance  
• Business Strategy, Technology and Operations Consulting 
• Brokerage Subaccounting 
• Broker‐Advisor Portal  
• Business Process Management and Workflow 
• Business Process Outsourcing 
• Portfolio Aggregation, Management and Reporting for Advisors 
• Customer Communications and Output 
• Enterprise Social Networking Platform 

 

“This is huge in an industry that, up until yesterday, relied on paper‐based reports and 
extracts,” said Mike Abbaei, DST Brokerage Solutions president. “Empowering compliance 
officers and branch supervisors to manage their daily regulatory surveillance requirements and 
prepare for heightened account and transaction suitability surveillance regulations, is 
completely in‐line with our vision for providing broker dealers a better way to do business.”  

### 

About DST Subserveo 
Subserveo technology is changing the back office of broker‐dealer/securities firms in North America.  Its 
software as a service solution (SaaS) – built for compliance officers whose job it is to ensure millions of 
trades a day are in line with hundreds of rules and regulations – eliminates the need for the current 
manual, arduous process. Its automated solution helps financial institutions save money and time, and 
keeps a reliable persistent archive of day to day compliance issues. Further, Subserveo is the only 
company in North America offering an affordable compliance solution to small and medium‐sized firms. 
For more information, visit: www.subserveo.com. 
 
About DST Brokerage Solutions, Inc. DST Brokerage Solutions is committed to fundamentally impacting 
the way the brokerage market conducts business by delivering efficient connectivity between all parties 
throughout the lifecycle of a financial product. DST Brokerage Solutions is addressing broker/dealers’ 
unique challenges through a comprehensive, flexible suite of solutions to provide seamless integration 
between all of the applications broker/dealers need to control and conduct their business more 
efficiently and cost‐effectively. DST Brokerage Solutions is a wholly owned subsidiary of DST Systems, 
Inc. For more information, visit: www.dstsystems.com. 


